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PERFIL PROFESIONAL

Mas de 10 afios liderando estrategia comercial, revenue management e inteligencia de negocios en organizaciones de
entretenimiento, educacion, retail y servicios. Fundador de GATO, empresa de transformacion digital que desarrollé Contigo, ERP
modular SaaS. Me especializo en traducir necesidades del negocio en soluciones tecnoldgicas que generan impacto medible en
ingresos, eficiencia y capacidad de analisis: disefio arquitecturas de Bl, modelos de pricing dinamico y sistemas de forecast que
sostienen decisiones reales. La inteligencia artificial aplicada —LLMs, automatizacion inteligente, agentes y prompting estratégico—
es un eje central de mi trabajo, no un anexo: la integro en flujos de negocio reales para equipos técnicos y no técnicos.

PRINCIPALES LOGROS

e Disefié desde cero un area corporativa de Business Intelligence para un holding con tres unidades de negocio, con ecosistema
de reportes usado por 40 usuarios ejecutivos.

e Reduje 90% el costo de infraestructura de reporting e incrementé 80% la velocidad de actualizacion de informacidn.

e Lideré la ejecucion de mas de 250 proyectos para mas de 200 organizaciones publicas y privadas, consolidando un equipo
multidisciplinario de 25 colaboradores.

e Impulsé la propuesta de valor de Contigo, ERP modular seleccionado por Startup Perd 11G para financiamiento de innovacion.

® Incrementé 3.5% YoY el revenue de La Tarumba mediante pricing dinamico, pese a una reduccion de ocupacién.

e Reduje en 90% el tiempo de generacion de reportes en dos organizaciones distintas mediante automatizacion end-to-end.

AREAS DE ESPECIALIZACION

Business Intelligence - Transformacién Digital - Inteligencia Artificial Aplicada - Revenue Management - Arquitectura de Datos -
Pricing - Automatizacion Empresarial - Integracion de Sistemas (DB/API) - Product Management - Planificacién Comercial

EXPERIENCIA LABORAL

Jefe de Inteligencia Empresarial y Transformacidn Digital - Swiss Holding AG, Lima Mar 2026 — Actualidad

e Disefié la arquitectura el modelo de inteligencia de negocios de la holding: modelo de datos consolidado multi-entidad, sistema
de comisiones con triple validacidén y ecosistema de reportes consumido por 40 usuarios en tres unidades de negocio.

e Evaluacidn, Analisis y liderazgo en la implementacién de tecnologia, con foco en la mejora continua de los procesos y la
automatizacion de tareas operativas.

e Identifiqué oportunidades de mejora por unidad de negocio, marca y producto que contribuyeron a un crecimiento de revenue
de 8% YoY y reduje el costo operativo en 15% al identificar incumplimientos en las politicas de entrega.

e Defini la estrategia de forecast comercial 2026: metodologia de redistribucién estacional, anadlisis de brecha estructural y
proyeccién por canal.

Director Fundador - GATO, Lima Ene 2024 — Actualidad
e Fundé GATO, empresa de transformacion digital, liderando proyectos de software, Business Intelligence y automatizacién para
organizaciones publicas y privadas.

e Durante el primer afio lideré la ejecucidon de mas de 250 proyectos para mas de 200 organizaciones (Laive, UNACEM, Universidad
Norbert Wiener, Pacifico Seguros, entre otros), consolidando un equipo de 25 colaboradores estables.

® Actué como consultor de transformacion digital ante los clientes: diagnostiqué procesos manuales o desordenados y los traduje
en soluciones tecnoldgicas — sistemas de gestion, automatizaciones y plataformas digitales —, liderando como Product Owner.

® Impulsé la propuesta de valor y el modelo comercial de Contigo, ERP modular SaaS para PYMEs, y coordiné el proceso seleccionado
por Startup Pert 11G para financiamiento de innovacién (S/ 67,000 no reembolsable).

e Coordiné la gestion de proyectos bajo dos esquemas: Kanban para el flujo continuo de entregas (10 a 15 mensuales) y Scrum para
desarrollos mayores como Contigo, dirigiendo equipos multidisciplinarios.



Senior Business Planner - Certus, Lima Nov 2021 - Dic 2023
e Disefié el modelo de planeacion y analitica comercial de la institucidn, integrando adquisicién, conversion, permanencia y
rentabilidad en un solo sistema de seguimiento con Power BI.

e Construi procesos ETL para consolidar fuentes de datos comerciales dispersas, automatizando reportes ejecutivos que antes se
elaboraban manualmente.

e Generé insights y modelos de proyeccién que soportaron un crecimiento de ventas de 8% YoY y una mejora de 1.5 pp en tasa de
conversion del equipo comercial.

® Reestructuré el esquema de comisiones y metas alineandolo a productividad real, rentabilidad por canal y objetivos
institucionales.

e Consolidé metodologias agiles de planificacidn y seguimiento que elevaron la disciplina de ejecucion del equipo comercial.

Coordinador de Inteligencia Comercial - Manpower Peru, Lima Oct 2020 — Nov 2021
e lLideré proyectos de analitica estratégica y automatizacion de reportes para cuentas corporativas, desarrollando modelos de
desempefio comercial y tableros de control en Power BI.

e Gestioné el analisis de desempefio comercial y efectividad promocional para la cuenta Nestlé, consolidando informacién de
ejecucion en campo en reportes que optimizaron inversidn y estrategia de marketing.

e Disefié e implementé el sistema de reportes corporativos integrando data comercial, operativa y financiera, mejorando calidad y
velocidad de informacidn para la toma de decisiones.

e Modernicé procesos de generacion de reportes mediante modelado de datos y automatizacion, reduciendo tiempos recurrentes.

Experiencia Adicional
e Trade Marketing Analyst Sr. - Corporativo Overall - Molitalia (feb—jul 2020): Reduje el Out of Stock a menos del 10% e incrementé
el On Shelf Availability en 3 pp mediante analisis de sell-out y mix promocional.
e Trade Marketing Analyst - Corporativo Overall - Adidas (nov 2019—feb 2020): Di seguimiento a indicadores comerciales y ejecucion
en punto de venta mediante reportes de sell out y stock.
e Key Account Manager - Corporacion Rico SAC (oct 2017—-oct 2019): Creci la cartera de clientes corporativos en mds del 50% y
construi los primeros modelos de Bl de la empresa.

e Key Account Manager - Limadot (nov 2016-nov 2017): Gestioné cuentas corporativas, disefiando estrategias de venta y
fidelizacion que impulsaron el crecimiento.

e Coordinador Administrativo - Foodbox Peru (set 2015-oct 2016): Supervisé operaciones administrativas y logisticas,
implementando métricas de desempefio.

e Asistente Administrativo Comercial - Oechsle (nov 2014—set 2015): Brindé soporte a procesos administrativos y comerciales,
gestionando documentacion y control de ventas.

e Coordinador Comercial / Practicante de Administracién - Roy - Carritos de Mercado (dic 2012-nov 2014): Lideré gestién comercial
y apoyé analisis financiero mediante reportes de costos y P&L.

EXPERIENCIA EN CONSULTORIA

Consultor Bl & Data - Gador Peru, Lima Jun 2026 - Actualidad
e Disefié procesos ETL para consolidar y automatizar fuentes de datos comerciales y analiticas sobre Google Workspace.
e Reduje en 80% el costo de plataformas mediante migracion a infraestructura Google, sin pérdida de funcionalidad.
e Consultoria en inteligencia de negocios y automatizacion con foco en adopcién por usuarios no técnicos.

Consultor de Revenue Management - La Tarumba, Lima Abr 2025 - Jun 2026
e Disefié e implementé el modelo integral de revenue management: incrementé el revenue 3.5% YoY a pesar de una reduccién en
ocupacion, mediante pricing dindmico, segmentacion por funcidon y monetizacién de zonas premium.
e Construi la infraestructura analitica completa de forma independiente: integraciones DB/API, cubo OLAP, modelos financieros y
tableros ejecutivos en Power BI.
e Reduje el tiempo de analisis y generacion de reportes en 90% mediante automatizacién end-to-end.

Consultor de Big Data y Analytics - Universidad Politécnica del Peru, Lima Jun 2025 - Nov 2025
e Lideré la limpieza y estructuracion de data para estudios de mercado institucionales. Disefié el modelo de planeamiento de metas
comerciales y estructuré la base de datos general de la institucion.

e Mapeé los procesos de control para la implementacion del CRM y participé activamente en su despliegue.

® Trabajé procesos ETL y disefié un modelo de priorizacion para la prospeccion comercial automatizada mediante semaforizaciéon
de leads.



FORMACION ACADEMICA

Maestria en Transformacidn Digital - OBS Business School — Universidad de Barcelona - En curso Oct 2025 - Jun 2027
Especializacidn en Gestion Empresarial - Universidad del Pacifico Set 2025 — Mar 2026
Bachiller en Administracion de Empresas - Universidad de Tarapaca 2014 -2017
Bachillerato en Marketing Estratégico - Zegel - En curso 2024 - 2027

Certificaciones Google: Google Al Professional Certificate - Google Advanced Data Analytics Professional Certificate - Google Business
Intelligence Professional Certificate

Formacion complementaria: Revenue Growth Hacking - Pricing y Revenue Management (Univ. del Pacifico) - Machine Learning y
Ciencia de Datos (Toulouse Lautrec) - Marketing Estratégico (UCAL)

MENTORIA Y DOCENCIA

Mentor Transversal - Innova ULima (2026 — act.) - Docente de Innovacion - Idealab / Prolnndvate (2025) - Mentor - PeakUP,
Universidad Continental (2025) - Mentor - StartUTP, UTP (2025)

COMPETENCIAS

Business Intelligence y Datos: Power Bl - SQL - BigQuery - Google Cloud Storage - Modelado de datos - Cubos OLAP - Integracion
DB/API - Forecast - Office Scripts - Power Automate - Power Apps - Microsoft Dataverse - Machine Learning

Transformacion Digital: Automatizacion Empresarial - Integracion de Sistemas - Product Management

IA Aplicada: ChatGPT - Claude - Gemini - Ollama - Automatizacion Inteligente - Ingenieria de prompts - LLM Locales
Estrategia: Revenue Management - Pricing Dinamico - Planificacién Comercial - Desarrollo de Negocios

Tecnologia: Python - Google Apps Script - Power Apps - Power Automate - Office Scripts - Salesforce - Dynamics 365
Liderazgo: Direccién de Equipos - Negociacidn B2B - Gestién Presupuestal - Metodologias Agiles

Idiomas: Espafiol nativo - Inglés profesional



